[image: image1.png]


PLAN DE NEGOCIO CANVAS

	Asociaciones clave
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Redacta cuales son los actores estratégicos claves (proveedor, socios) necesarios al buen funcionamiento de tu negocio.


	Actividades clave (puesta en marcha y desarrollo de la actividad)
Lista las actividades clave a la puesta en marcha de tu negocio y al su desarrollo (para generar propuesta de valor, alcanzar los clientes, etc.)


	Propuestas de valor
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¿Cuál es el valor que ofreces a tu cliente que no tiene otro negocio parecido? ¿Por qué tu cliente te elije a ti y no otro? ¿Cómo es que tú respondes mejor a sus necesidades que otro?


	Relaciones con clientes
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¿Cuál es la relación que quiero tener con mis clientes? (personalizada, automatizada, etc.)
	Segmentos de mercado

Se trata de analizar tus clientes juntándolos en grupos por aspectos parecidos (económicos, sociales, psicológicos, etc.) para conocer sus necesidades y poder aportarle lo más valor posible.


	
	Recursos clave para cada actividad
¿Cuáles son los recursos (financieros, en activos, personal, etc.) que necesito para que mis actividades se realizan de manera óptima?
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	Canales de comunicación y venta
Lista tus canales de comunicación (¿Cómo haces que tu cliente te conozca?) y de venta (¿Por qué medio te paga tu cliente para tu producto/servicio?) 

Canales de comunicación
Canales de venta
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 Estructura de costes

Es la repartición de tus costes entre fijos y variables que hagan que tu negocio sea viable.
	[image: image7.jpg]N\

\

Los Molinos

Agrupacion de Desarrollo



Fuentes de ingresos

Son los diferentes canales de ingresos de tu negocio. Cada uno tiene un precio diferente y también puede tener una diferente forma de cobro.


	IDEA DE NEGOCIO:

                                    
NOMBRE:







FECHA:         


